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Produrre e diffondere
benessere acustico

VI RACCONTIAMO LEVOLUZIONE DEL SETTORE DELLINSONORIZZAZIONE
ATTRAVERSO LE TESTIMONIANZE DI UN'AZIENDA D'ECCEZIONE DA OLTRE 50 ANN|
SPECIALIZZATANELLA PROTEZIONE ANTIRUMORE: BOSCO ITALIA. TRALE SFIDE
RECENTI, LE BARRIERE “ANTI-NOISE” PER LALTA VELOCITA FERROVIARIA.
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? voluzione e connessioni. Due
concettiintrecciati utili a spie-
gare le frontiere piu avanzate di un
settore come quello dell'industria
dell'acustica, che da corpo a sistemi
di protezione dal rumore. Un esem-
pio su tutti? Quello di Bosco Italia,
quartier generale a San Mauro Tori-
nese (Torino), radici nel comparto dal
1975: oltre 50 primavere. La sua vi-
sione, retrospettiva e di prospettiva,
diventa dunque preziosa per raccon-
tare un contesto produttivo dalle in-
dubbie peculiarita. Il “fattore evoluti-
vo’ lo sintetizza Emanuele Marenco,
presidente e amministratore delega-
to di Bosco Italia: “Lintuizione origina-
ria e decisamente originale per lepoca e
stata dei soci fondatori, i fratelli Bosco,
che si sono concentrati sull'insonorizza-
zione industriale in un tempo in cui la

mitigazione era una pratica avveniristi-
ca. Stiamo parlando di autentici pionie-
ri, anticipatori di trend che si potevano
cogliere innazioniqualiil Belgio e i Paesi
Bassi, ma non ancora in Italia. In segui-
to, alle soluzioni per 'industria abbiamo
aggiunto quelle per le infrastrutture:
strade, autostrade, ferrovie, ponti, galle-
rie” Il mercato dell'acustica industria-
le - rileva ancora Marenco - ha cam-
biato pelle, nei decenni, accrescendo
la propria cultura produttiva specifi-
ca e, dunque, acquisendo consape-
volezza: “Oggi operiamo in un contesto
al tempo stesso complesso e sfidante
che, grazie anche alla preparazione dei
nostri interlocutori, va a premiare l'e-
sperienza e la qualita”. Ecco individua-
ta una prima, fondamentale connes-
sione: quellatra produttore e cliente,
che oggi parlano la stessa lingua,
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fruttifera in un quadro generale che,
anche dal punto di vista delle norme,
stimola continuamente ricerca e so-
stenibilitd. Ma quali sono i settori
maggiormente recettivi rispetto al
“prodotto antirumore™ “Registriamo
un aumento della domanda, per esem-
pio, da parte del settore della difesa. Ma
prosegue anche quella del mondo ferro-
viario, impegnato in programmi di mi-
glioramento acustici molto importanti,
alle linee dellalta velocita”

. SPRINT FERROVIARIO

Dalle parole di Marenco emerge la
trasversalita di un approccio che
da un lato trae energie positive
dal fatto di curare progettazione,
produzione e messa in opera dei si-
stemi acustici, ponendosi come una
vera e propria “filiera nella filiera”.
Dall'altro, vivifica costantemente
la propria azione tecnico-impren-
ditoriale grazie alla sua trasversa-
lita settoriale: dalle industrie, di
vario genere, alle infrastrutture.
“Lavoriamo con clienti molto varie-
gati - rileva Pietro Calfa, Direttore
Commerciale di Bosco Italia - non
solo per tipologie di settori, ma anche
per ‘mission’ aziendali: gestori, impre-
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se, progettisti. Un punto che li acco-
muna é il fatto di riconoscere in Bosco
[talia un partner sempre affidabile, in
grado di fornire un servizio su misura,
completo e di alta qualita”. Rispetto
al tema dell’evoluzione e delle pe-
culiarita attuali del settore, Calfa
pone l'accento anche sul legame
sempre piu stretto tra insonoriz-
zazione e qualita della vita: “Oggi
si parla, non a caso, anche di psico-a-
custica, una definizione che ci porta
al cuore dei concetti di benessere e
comfort acustico, che sono al centro,
naturalmente, della nostra visione e
strategia d'impresa”. Quanto agli am-
biti ad alta “sensibilita antirumore”,
Calfa concorda con Marenco, sot-
tolineando il ruolo molto attivo del
comparto ferroviario, che supera
per investimenti, industria, oil&gas
e difesa: “Si tratta di un settore su cui
ci siamo molto concentrati negli ulti-
mi anni, con l'obiettivo di soddisfare
al meglio, per esempio, gli stringenti
requisiti prestazionali dei sistemi ad
alta velocita’.

. PROGETTARE E INNOVARE

Sul fonte specifico dei sistemi dei
e prodotti sviluppati e diffusi, per
esempio, proprio lungo le grandi
reti infrastrutturali del Paese, ac-
canto al numero dell'esperienza - i
50 anni traguardati - citiamo altri
due dati significativi: Bosco ltalia,
azienda caratterizzata dalla forte
progettualitd pluri-certificata in
ogni aspetto riguardante le lavo-
razioni, di fabbrica e di cantiere,
ha installato oltre 200 km di bar-
riere antirumore e prodotto piu di
500.000 metri quadrati di pannel-
lature fonoisolanti prodotte. “Nuovi
materiali e soluzioni progettuali stan-
no trasformando il modo di affrontare
il rumore industriale e infrastruttu-
rale - denota Alessandro Bonaldo,
Direttore Tecnico di Bosco ltalia,
entrando nel vivo della sfera tec-
nica -. Grazie all'integrazione tra
progettazione digitale e nuovi mate-
riali, con gli strumenti di simulazione
a nostra disposizione 0ggi possiamo

prevedere il comportamento acu-
stico dei sistemi, un fattore che per
noi rappresenta punto di forza, con-
sentendoci di ottimizzare i costi e al
tempo stesso di fornire la garanzia di
un obiettivo acustico coerente con
le esigenze del cliente in funzione
del migliore inserimento possibile in
contesto urbano o infrastrutturale”.
Progettazione specifica, dunque,
accompagnata dall'innovazione,
che segue a ruota I'evoluzione dei
materiali. “Oggi l'attenzione e spo-
stata sulla durabilita e sostenibilita
dei componenti, funzionali anche
alla minore manutenzione. Da parte
nostra le garantiamo, anche pren-
dendoci cura dell’intero ciclo produt-
tivo e d'opera”. i

Progettazione, produzione e posa in opera:
Bosco Italia, oltre 50 anni di storia, fornisce
un servizio completo nel campo della
protezione dal rumore in ambito industry

e infrastructure (roadé&rail)
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